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信信託託與與財財富富管管理理學學習習路路徑徑圖圖（（LLeeaarrnniinngg  RRooaadd  MMaapp））   
 

 職   能  本院相關研習課程 
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◆財富管理業務策略規劃 
◆財富管理商品風險管理 
◆信託業務策略規劃 
◆高貢獻度客戶開發管理 
◆信託商品風險管理  

◆國內外財經及產業趨勢研判 
◆創新信託商品決策  
◆信託業務資訊系統決策 
◆財務金融商品策略規劃 
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◆經營決策與問題解決  
◆領導統御  
◆組織目標策略規劃  
◆目標管理與績效考核  

◆會議主持及談判技巧  
◆人員培訓與文化整合  
◆涉外談判與外國語文  
◆溝通協調能力  

 

Ø高階主管座談系列 
Ø決策主管經驗傳承班 
Ø經營決策高階班 
Ø信託高階主管座談會 
Ø目標管理與績效考核研習班 
Ø財經英語簡報談判及會議技巧等班 
Ø與國外專業金融訓練機構合辦之財
富管理課程 
Ø管理才能評鑑中心設計實務研習班 
Ø公司治理研習班  

Ø信託業務高階班 
Ø信託業督導人員研習班 
Ø經濟金融情勢展望研討會  
Ø理財中心建置暨人員培訓研習班  
Ø財富管理業務與金融商品搭售研習班  
Ø外匯走勢預測與技術分析研習班  
Ø退休規劃與投資管理實務研習班  
Ø移轉訂價與租稅規劃研習班 
Ø國際租稅規劃技巧研習班  
Ø企業領袖論壇 
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◆進階財富管理理念 
◆進階風險管理與保險規劃  
◆進階員工福利與退休金規劃 
◆進階投資規劃  
◆進階財富管理 
◆財富管理應用軟體程式規劃  
◆國內外財經及產業趨勢分析  
◆進階租稅與財產移轉規劃  
◆財務金融相關商品規劃 
◆財富管理業務內控與稽核  
◆信託商品組合規劃  
◆信託新種商品研發  
◆個人及企業資產規劃及管理  
◆信託商品行銷管理  
◆資訊應用程式規劃  
◆信託業務內控與稽核  
◆私募基金/全權委託管理  
◆信託會計  
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◆客戶貢獻度分析 
◆客戶關係管理  
◆財富管理人員輔訓  
◆團隊領導  
◆專案管理及企劃 

◆資料庫行銷規劃 
◆外國語文  
◆部門溝通協調  
◆壓力管理能力  
◆溝通說服力  

 

Ø人際關係領導溝通研習班 
Ø領導統御研習班 
Ø創意思考與問題解決技巧研習班 
Ø策略地圖與平衡計分卡研習班 
Ø財經英語簡報談判及會議技巧等班 
Ø專案管理研習班 
Ø電話行銷管理技巧研習班 
Ø交叉銷售研習班 
Ø財富管理系列課程 
Ø銀行企劃研習班  
Ø財富管理高階班     
Ø個人退休規劃實務研習班 
Ø理財人員業務管理個案研習班                  
Ø高資產者之投資與財產租稅規劃研習班 
Ø境外財富管理實務研習班  
Ø投資組合與資產配置理財實務研習班 
Ø金融商品搭配運用與資產配置實務
研習班        
Ø金融商品整合行銷與稅務規劃研習班        
Ø金融資產證券化稅務研習班 
Ø財金英語系列E-Course 
Ø全球投資實務研習班 
Ø總體經濟數據預測未來投資動向  
研習班  

Ø全球經濟指標與投資趨勢解析研習班 
Ø由財經數據談投資策略研習班 
Ø信託業管理人員在職研習班 
Ø財富管理與信託研習班 
Ø國內外經濟金融指標研習班 
Ø證券技術分析研習班 
Ø證券技術分析之圖表型態解析研習班 
Ø境外基金動態投資管理與理專行銷策
略研習班 
Ø不動產投資與市場分析研習班 
Ø最低稅負制行銷攻略研習班 
Ø大中華地區投資實務研習班 
Ø黃金投資及其商品實務研習班 
Ø能源戰略物資投資實務研習班 
Ø從人口結構看全球投資研習班 
Ø市場趨勢與轉折點預測研習班 
Ø境外公司與財富規劃研習班 
Ø財富管理客戶經營策略與運用研習班 
ØCFP第一科：基礎財富管理  
ØCFP第二科：風險管理與保險規劃  
ØCFP第三科：員工福利與退休金規劃  
ØCFP第四科：投資規劃  
ØCFP第五科：租稅與財產移轉規劃  
ØCFP第六科：全方位財富管理  
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◆客戶開發技巧與需求分析  
◆初階財富管理理念 
◆初階風險管理與保險規劃  
◆初階投資規劃  
◆財富管理軟體應用 
◆財經情勢及產業資訊蒐集
及整理  
◆銀行、保險、證券  
  相關金融商品認知  
◆初階退休金規劃 
◆初階租稅與財產移轉規劃  

◆專案簡報技巧  
◆金融政策法規  
◆資產負債管理規劃
能力  
◆商品整合行銷技巧  
◆信託財產管理運用  
◆境外基金業務  
◆不動產信託業務 
◆信託法令與稅務法
規  
◆信託會計及稅務處
理  
◆信託商品銷售  
◆初階信託商品規劃  
◆初階財務金融相關
商品規劃 
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◆專業銷售及簡報技巧  
◆團隊合作  
◆工作及職場倫理 
◆壓力管理  
◆量身訂做的規劃及表達能力   

Ø成功提案的簡報技巧研習班 
Ø壓力管理研習班 
Ø時間管理研習班 
Ø金融業口才訓練實務研習班 
Ø財經英語簡報技巧研習班 
Ø顧問式銷售技巧研習班 
Ø理財服務人員需求銷售研習班 
Ø外勤展業技巧研習班 
Ø優勢銷售話術與銷售信函寫作研習班         
Ø顧客滿意服務與抱怨處理研習班 
Ø存款業務研習班 
Ø信託業管理人員研習班 
Ø信託法務研習班 
Ø信託業務與稅務研習班 
Ø共同信託基金及集合帳戶研習班 
Ø退休金信託研習班 
Ø保險金信託實務研習班 
Ø退休需求分析研習班 
Ø勞退新制理財規畫研習班 

Ø全權委託與退休金資產管理研習班 
Ø理財專員養成班 
Ø個人稅務與財富管理研習班 
Ø全權委託與退休金資產管理研習班 
Ø財富管理業務行銷技巧研習班 
Ø財富管理業務法令解析研習班 
Ø投信投顧相關法規研習班 
Ø境外金融商品與業務概論訓練班 
Ø全球投資趨勢判讀研習班 
Ø全球基金市場解析與投資導引研習班 
Ø由財經數據談投資策略研習班 
Ø外匯走勢預測與技術分析實務研習班 
Ø證券基本分析研習班 
Ø外匯及衍生性金融商品之風險管理 
研習班 

Ø投資型保單與投資規劃實務研習班 
Ø銀行理財專員保險銷售研習班 
Ø理財工具與新金融商品系列網路課程
（E-Course） 

 備註： 
1.為避免與管理層級之職階衝突或不相容，本專業職能之規劃係依照「業務類別之高階、進階及初階程度」，而非「職階」設
計（惟部分仍可能與職階一致）；  

2.本院建議各學員仍應參照各金融機構對各業務類別「組織設計」及「工作職掌」之差異，調整個人之學習路徑，以達最適之
學習效果。 
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